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asAquesta secció de Dret i Actualitat sempre la de-
dico a explicar un cas que coneguem bé a Bellvehí 
Advocats i que considerem que surt del que és ha-
bitual i pot tenir interès per a qualsevol que estigui 
vinculat amb el món de l’empresa. 

En aquesta ocasió, vull explicar una història 
d’èxit que va començar l’any 2008 quan els germans 
Ignasi i Xavier Vilajosana (doctor en Física i doc-
tor en Ciències de la Computació, respectivament) i 
Jordi Llosa (màster en Ciències de la Computació), 
amb una mitjana de 27 anys d’edat, varen constituir 
una SL amb l’objectiu de desenvolupar aplicacions 
basades en xarxes de sensors sense fils de molt baix 
consum. L’any 2009 es va afegir al projecte Mischa 
Dohler (doctor en Telecomunicacions). 

La nova empresa, Worldsensing, ha tingut un re-
corregut de constant recerca, innovació i desenvolu-
pament, així com internacionalització. L’any 2009 ja 
varen construir una plataforma que permet desenvo-
lupar aplicacions de sensorització en múltiples àm-
bits. La flexibilitat de la tecnologia desenvolupada 
des d’un inici i la necessitat d’afrontar projectes amb 
un temps de maduració llarg, els van fer espavilar i 
optar per la diversificació com a instrument vàlid per 
generar una facturació recurrent i poder finançar el 
dia a dia i, al mateix temps, poder assumir el repte 
de projectes a mitjà i llarg termini. 

Gràcies al fet que la plataforma desenvolupada 
permetia ésser fàcilment adaptada i gràcies als conei-
xements de l’equip fundador i d’altres professionals 
que es varen anar unint al projecte, es va poder adap-
tar la tecnologia per ser utilitzada en tres àmbits molt 
diferenciats: (a) FASTPRK, una solució per a smartci-
ties que permet als conductors trobar aparcament fà-
cilment i a les ciutats gestionar millor els espais on es 
pot aparcar; (b) Spidernano, un sistema d’adquisició 
de dades sísmiques en qualsevol condició adversa i (c) 
Loadsensing, una solució de monitoratge i control de 
grans infraestructures, basat també en sensors sense 
fils, que permet controlar-ne l’estat de salut.

 Gràcies a la novetat de les tres solucions, la com-
panyia es comença a internacionalitzar i en aquests 
moments té grans projectes en diferents països del 
món, d’entre els quals destaca en aquests moments 
el darrer encàrrec de l’Ajuntament de Moscou, ciutat 

WORLDSENSING, SL
Jordi Bellvehí 

en què s’han instal·lat més d’11.000 sensors per im-
plantar un sistema guiat d’aparcament intel·ligent 
amb la solució Fastprk de Worldsensing. Però, a 
més d’aquest important projecte, s’està treballant 
en d’altres molt interessants i importants a la Xina, 
Amèrica del Sud, el Regne Unit, els EUA, etc. 

L’any 2013 la companyia va facturar dos mi-
lions i mig d’euros i es preveu incrementar la xi-
fra de facturació de forma important l’any 2014 
i següents. Actualment l’empresa dóna feina a 30 
treballadors de forma directa i a altres empreses i 
treballadors de forma indirecta. 

Gràcies a la seva bona trajectòria i a les solucions 
desenvolupades, així com al seu potencial comercial 
en els propers anys i també a la clara capacitat de 
seguir desenvolupant i innovant, la companyia s’ha 
aconseguit finançar mitjançant l’entrada de socis 
inversors en el capital, amb socis importants com la 
Fundación José Manuel Entrecanales, entre d’altres. 
D’aquesta manera, si inicialment la societat es va 
constituir amb un capital de 3.012 euros, el seu ca-
pital en aquests moments és de 116.608 euros i els 
seus fons propis, a 31 de desembre de 2013, són de 
2.239.941,25 euros, gràcies a una prima d’emissió 
aportada en successius augments de capital per un 
import d’1.989.019 euros. 

Aquest és un exemple clar del que fa falta actu-
alment a Catalunya per aixecar l’economia: gent jove 
ben formada, amb caràcter emprenedor i ambició 
sana, amb esperit de sacrifici i dedicació màxima, que 
inicien projectes empresarials, innovadors, que acon-
segueixen inventar noves solucions susceptibles de 
ser patentades, que aconsegueixen atraure inversors 
i finançament per poder desenvolupar el resultat de 
la seva recerca i innovació, que no perden el control i 
la direcció del seu projecte malgrat l’entrada de nous 
inversors que han aportat quantitats considerables de 
diners i, finalment, que tenen una visió global que els 
permet internacionalitzar fàcilment l’empresa i com-
petir internacionalment amb empreses americanes i 
d’altres nacionalitats, de primer nivell. 

És cert que una flor no fa estiu, però aquest no-
més és un exemple de moltes altres flors que estan 
florint al nostre país i que donen fonament sòlid a 
una visió optimista del futur. 
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Si voleu rebre la revista  

Dret i Actualitat, us hi podeu 

subscriure gratuïtament adreçant 

un correu electrònic  

a info@bellvehi.com  

o bé trucant al 972 219 773 o al 

931 600 132. 

El contingut d’aquesta revista no 
és directament aplicable a casos 
particulars, sense un assessorament 
individualitzat previ.
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Bellvehí advocats

Estrenem web!

Des del mes de març ja està ac-
tiu el nou lloc web www.bellvehi.
com, que dóna una imatge més 
fidel dels serveis i activitats del 
Despatx en aquest moment. Des-
prés de més de set anys des de 
la fundació de Bellvehí Advocats, 
convenia fer un nou lloc web 
que reflectís l’especialització del 
Despatx en àmbits com el co-
merç internacional, la innovació, 
el turisme i l’empresa familiar, a 
més de les àrees tradicionals del 
Dret. Us convidem a visitar-lo i 
esperem que us agradi.  

Conferència sobre 
novetats fiscals  
i mercantils per al 2014

Com cada any, Bellvehí Ad-
vocats, juntament amb Plan-
ning Assessors Fiscals, va fer 
la conferència sobre novetats 
fiscals i mercantils per a l’any 
2014, amb l’assistència de més 
de vuitanta empreses gironines. 
Atesos els constants canvis nor-
matius –sobretot en l’àmbit fiscal, 
però també en el mercantil− que 
s’han produït en els darrers anys, 

considerem que aquesta trobada 
anual és útil als nostres clients, 
ja que ens permet informar-los 
amb detall de les novetats i aten-
dre qualsevol consulta. 

Jordi Bellvehí presentarà 
el Despatx a la Cambra  
de Comerç de Wuxi (Xina)

El proper dia 25 de març Jor-
di Bellvehí presentarà el despatx 
Bellvehí Advocats a la Cambra de 
Comerç i a l’oficina de promoció 
econòmica de l’Ajuntament de 
Wuxi, davant les autoritats del 
municipi i una selecció d’em-
presaris interessats a invertir a 
Catalunya, Espanya i/o Europa. 

Aquesta trobada és la tornada 
de la visita que varen fer les au-
toritats de Wuxi i una delegació 
d’empresaris xinesos a la Cambra 
de Comerç de Barcelona, amb la 
col·laboració de l’empresa de Vi-
lafant Ribe Energy, SL i Bellvehí 
Advocats. 

En aquest viatge Jordi 
Bellvehí acompanyarà també 
l’empresa Ribe Energy SL per 
negociar i tancar determinats 
contractes amb proveïdors xi-
nesos. Així mateix, s’entrevistarà 
amb advocats, consultors, au-
toritats, bancs, empresaris, etc. 
amb els quals col·labora, a Xan-
gai, Pequín i Hong Kong. 

L’Asian Desk de Bellvehí Ad-
vocats està centrat principal-
ment a la Xina, on treballa per 
a empreses catalanes que te-
nen interessos en aquell país, 

bé sigui per exportar-hi, bé per 
constituir-hi joint ventures o bé 
per importar productes.  

Bellvehí Advocats reforça la 
seva presència a Barcelona

Bellvehí Advocats ha incor-
porat l’advocat Miquel Àngel 
Garcia Esteve, i el seu equip, a 
l’oficina de Bellvehí Advocats a 
Barcelona. Jordi Bellvehí i Mi-
quel Àngel Garcia havien treba-
llat junts durant anys al despatx 
Roca Junyent. Ara, després de 
més de disset anys, s’han re-
trobat per unir esforços amb la 
voluntat d’oferir millor servei i 
afrontar plegats el projecte d’un 
despatx especialitzat en dret 
mercantil internacional, amb 
seu a Barcelona, Girona, Madrid 
i Perpinyà, que pugui donar una 
resposta satisfactòria al mercat 
canviant i als reptes de futur.  

II Jornada sobre Fundacions

Per segon any consecutiu, 
Bellvehí Advocats i la Fundació 
Universitat de Girona van celebrar 
una conferència adreçada a funda-
cions, amb uns quaranta assistents. 

En aquesta ocasió la jornada 
es va centrar en el finançament 
i la realització d’activitats mer-
cantils per part de les fundaci-
ons privades catalanes.

La participació de ponents 
estrangers va permetre aportar 
l’experiència en el món anglo-
saxó. Com a cloenda es va orga-
nitzar una taula rodona que va 
generar un interessant debat. 


